
◆「お客様本位の業務運営に関する方針」取組結果のご報告 

 
株式会社 清水保険事務所は「お客様本位の業務運営に関する方針」に設定した 
ＫＰＩ（Key Performance Indicator/主要業績評価指標）の取組み状況をご報告します。 
１. 保有取扱件数（集計期間：2024年 9月まで） 

◆ 損害保険（あいおいニッセイ同和損害保険㈱ Chubb損害保険㈱合計） 

個人顧客数：1,588件（御契約件数：4,371件）法人顧客数：311 件（御契約件数：2,188 件） 

◆ 生命保険（メットライフ生命保険㈱ 日本生命保険相互会社 三井住友あいおい生命保険㈱ 合計） 

個人契約件数：２，２０３件   法人契約数：２７２件 

２. お客様の声の集計（2023・8月～2024・９月末日時点） 
総合計件数  １１５件（内訳：不満・苦情 ３９件 御礼・感謝 ７１件 ご要望：５件） 
 
◆別途保険会社のシステムによる、手続き・事故時の代理店満足度調査についての公表 
 2024/４月～2024/9 月・・・代理店満足度調査回答件数 ７７件 総合満足度：96.1％ 
 ＊前年より回答数が３３件減 
 

３. 社員研修の実施 
毎月月次の営業会議の際にコンプライアンスの再徹底の情報を共有（損保/生保：毎月各１回） 
保険商品改訂含む、商品研修を実施（損保/生保：毎月各１回）e-ラーニング受講を必須とする 
募集人の自己研鑽の為の、研修企画・資格取得の促進 

 
４. 代理店自己点検 

年１回 各募集人自己点検チェックリストを基にチェック 
取扱保険会社へ自己点検実施日・内容報告 モニタリング調査を実施し、実施日・内容報告 

 
5．人員体制・組織体制の適宜見直し 
 お客様に提供出来るサービスに対し、満足度の高い業務品質を付与できる体制を構築するために 
 体制の整備・構築を行う。お客様に最善の提案・環境と提供する為に、社内で情報の共有を徹底し、 
各社員の意見や声を積極的に拾い上げ、集約する。全員全体で最善を尽くす。 

  
総評：お客様の声の総数は増加傾向にあり、多くの感謝の声を頂戴したことは非常に喜ばしい事である。今後地
域マーケットや人口減に伴い、販売エリアや顧客層をしっかりと確保しながら課題である高齢者へのアフタフォ
ーロー体制も併せて構築していく。今期から顧客管理システムを導入し、体制整備・意向確認のシステム化への
移行と業務管理上の見える化をより一層構築していく。更なる顧客支援体制を強固にしていく事で自社の基盤づ
くりとなる。 
今後も当社が定めるの業務運営方針とし適宜情報公開を行い、お客様に対するサービスの向上をはかります。                   
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